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الهدف  من مقرر ادارة التسويق

نظريات التسويق المعاصرة على متطلبات الأعمال التجاريةتطبيق •

التسويقمهام ادارة  كل مهمة من من أساسيات طبيعة والغرض شرح  •

فرصالأسواق واستهداف الحاجة التجارية لتوجيه العملاء، وتقييم تحليل •

.  السوق

.السوقومعلومات لسلوك المشتري تقييم •

معرفة استراتيجيات تسعير المنتجات والتجزئة السوقية •

الالمام بالمارسات الاخلاقية في التسويق والمسؤلية الاجتماعية•

شرح الاتصالات التسويقية المتكاملة اضافة الي قنوات التسويق•



عناوين المحاضرات 

1. Marketing Management & Marketing Function 

2. Market Segmentation and Targeting, and Positioning for Competitive Advantage 

3. Marketing Strategy 

4. Ethics and Social Responsibility 

5. Consumer Behavior

6. Branding 

7. Product Marketing

8. Pricing Strategies 

9. Marketing Communication 

10.Distribution Channels 



اوقات المحاضرة ولقاء زووم 







Short Exam

ضرة يوم في نفس موعد رفع المحاإسبوعيا  الاختبار القصير يفتح --
مدة و يترك لتمام الساعة العاشرة مساء  السبت من كل أسبوع في 
سعة السبت الذي يليه تمام الساعة التاأسبوع ، ثم يغلق في يوم 

.مساء  
أسئلة / MCQ /Matching / true & falseأسئلة الاختبار القصير --

صوتية
.بمثابة الحضور للطالبتعد الإجابة علي الاختبار القصير --
(درجة٨٠بمجموع . )اسئلة٨/ درجة ٨القصير من الإختبار --

.دقيقة٢٤القصير للإختبارفترة السماحية --



FINAL EXAMS 

.المودلالنهائي سيكون من خلال الإختبار--

Matching / true & false/النهائي الإختبارأسئلة --
MCQ /أسئلة صوتية

.درجة٢٠النهائي من الإختبار--





لغة المحاضرات والاختبارات 

اللغة الأساسية في المحاضرات هي --
اللغة الإنجليزية 

د الاختبارات باللغة الإنجليزية مع وجو--
.ترجمة للسؤال




