استبيان
تأثير تسويق المؤثرين في تطبيق تيك توك على القرار الشرائي للمستهلك السعودي (دراسة ميدانية)
1. الجنس: 
·  ☐ ذكر 
·  ☐ أنثى 
2. العمر: 
· ☐  أقل من 20 سنة 
· ☐  من 20 إلى 30 سنة 
· ☐  من 31 إلى 40 سنة 
· ☐  أكثر من 40 سنة 
3. المستوى التعليمي: 
·  ☐ ثانوي أو أقل 
·  ☐ دبلوم 
·  ☐ بكالوريوس 
·  ☐ دراسات عليا 
4. الحالة الوظيفية: 
·  ☐ طالب 
· ☐  موظف 
·  ☐ عاطل عن العمل 
· ☐  أخرى 
استخدام تطبيق تيك توك:
5. هل تستخدم تطبيق تيك توك؟ 
·  ☐ نعم 
·  ☐ لا 
6. كم عدد الساعات التي تقضيها يومياً على تيك توك؟ 
· ☐  أقل من ساعة 
· ☐  من 1 إلى 3 ساعات 
· ☐  أكثر من 3 ساعات 
7. هل تتابع مؤثرين على تيك توك؟ 
·  ☐ نعم 
·  ☐ لا 
تأثير المؤثرين (ضع علامة ✔ أمام الخيار المناسب)
)1 = لا أوافق بشدة، 2 = لا أوافق، 3 = محايد، 4 = أوافق، 5 = أوافق بشدة)
	5
	4
	3
	2
	1
	العبارة

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	8. أثق بالمحتوى الذي يقدمه المؤثرون على تيك توك

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	9. أرى أن المؤثرين يقدمون معلومات مفيدة عن المنتجات

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	10. يؤثر أسلوب عرض المنتج على رغبتي في الشراء

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	11. أصدق تجارب المؤثرين مع المنتجات

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	12. أتابع المؤثرين بسبب مصداقيتهم



القرار الشرائي
	5
	4
	3
	2
	1
	العبارة

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	13. سبق أن اشتريت منتجاً بسبب إعلان مؤثر على تيك توك

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	14. تؤثر توصيات المؤثرين على قراري الشرائي

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	15. أفضل شراء المنتجات التي يروج لها المؤثرون

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	16. أشعر بالثقة عند شراء منتج تم الترويج له من مؤثر

	☐
	☐
	☐
	☐
	☐
	17. يؤثر عدد المتابعين للمؤثر على قراري الشرائي



18. ما أكثر نوع محتوى يؤثر عليك؟ 
· ☐  مراجعات المنتجات 
·  ☐ تجارب شخصية 
·  ☐ إعلانات مباشرة 
· ☐  محتوى ترفيهي 
19.هل تفضل المؤثرين السعوديين أم الأجانب؟ 
· ☐  سعوديين 
· ☐  أجانب 
·  ☐ لا فرق 
20. هل تعتقد أن تسويق المؤثرين مبالغ فيه؟ 
·  ☐ نعم 
·  ☐ لا 
·  ☐ إلى حد ما 
نشكر تعاونك حيث ستستخدم هذه البيانات لأغراض البحث العلمي فقط.

